____________________( 以下简称甲方 )
 ____________________( 以下简称乙方 )
甲方主要生产 "国虎""xx" 牌环保家电 ( 内衣消毒柜、衣物消毒柜、厨房垃圾处理机) ，乙方通过认真细致的市场调研，对国家发明专利，环保新产品市场前景充满信心，自愿代理经销甲方系列家电产品。
甲方根据乙方经济能力，和市场开拓能力同意授权乙方在     省     地区( 市) ，作为上述产品的独家代理经销商，授权期限为      年   月
一、区域
甲方授权乙方在协议授权期限内， 在所代理的区域， 代表甲方对上述专利产品从事广告宣传、 产品销售和售后服务工作。 乙方积极宣传推广专利产品， 监督市场上仿伪产品，及时反馈给甲方，并协助打假取证工作。
 1 、甲方在授权期限内，不准在授权区域内，设立除乙方之外的其他经销商，甲方也不在此区域内，自行设定经销点，否则，一切责任由甲方承担。
 2 、乙方应积极发展以专营店、零售店为基础的分销网点，并及时将专营店、零售店产品的经营情况反馈给甲方。
 3 、甲方免费向乙方提供相应的产品资料等，配合乙方做好销售工作，提供必要的营销、售后服务的培训和技术支持。
 4 、乙方在销售过程中，应及时向甲方提供售出产品的机型、编号及用户的相关资料。
 5 、乙方在超越本协议限定区域，操作任何与此产品相关的事宜，均应事前以书面形式向甲方提出申请，由甲方认可后方可操作。
 6 、如乙方所辖区有客户直接向甲方进货，甲方将无条件介绍给乙方，由乙方与其签定购销合同。
二、价格
 1 、首次进 " 内衣消毒柜 "" 衣物消毒柜 "" 厨房垃圾处理机 " 优惠，货值    万元，产品     台，共     台，以后具体价格按价格表执行。
 2 、全国统一供货价格，具体带运费的产品价格，经甲、乙双方，根据物流运输费等按实结算，或乙方自付运费。
 3 、出口产品，产品改进，根据成本费用增加等，协商提高产品价格，根据原材料等涨价降价，协商提高或下降产品价格，具体按照新价格表执行。
三、质量问题及处理
 1 、甲方给乙方提供的产品，须符合国家及有关标准。
 2 、乙方收到货物后进行检查， 如出现质量问题应保管好产品， 作好原始记录，属甲方责任给予调换， 费用由甲方承担， 否则后果自负。 如乙方有意制造质量问题，损失、费用等由乙方承担。
 3 、产品一年内确实出现质量问题，实行三包，小修由乙方负责，大修、包换、包退由甲方负责。
 4 、在销售过程中，由乙方造成的损失由乙方负责赔偿。
 5 、超出保修期后，甲方有偿提供配件，乙方负责维修。
四、定额与奖励 ( 单位：万元 )( 本条暂不执行 )
环保
家电
系列 回款
五、购货、付款、结算
 1 、乙方通过传真或电话方式，直接通知甲方购货品种、规格、数量经双方确认后，款到后十天内发货。
 2 、产品运输由甲方负责，将货物运至乙方工商注册所在地，运货费、装卸费由乙方承担。
 3 、货款通过银行结算或现金提货，直接与甲方财务结算，或甲方书面指定专人收款，乙方不能以现金，或个人汇票形式，直接支付给甲方业务员等人员，否则后果自负。
六、宣传费及事物支持
为协助乙方开拓地区业务，在乙方首次进货时，产品价格优惠，用于展台、广告宣传等。销售 "厨房垃圾处理机 " 的，免费送展示 " 洗刷柜 "一个，价值 300 元。
七、首次进货与退货
 1 、首次进货额为 万元。
 2 、在协议期限内，乙方经过 12 个月时间销售后，认为产品不适合本地市场，有权提出退货或换货，退货产品须包装完好、确认产品无损，不影响二次销售。
甲方收到货物将在十五日内退款给乙方， 或调换同款的其它产品， 运费由乙方支付。乙方退货或停销 " 厨房垃圾处理机 "，价值 300元展示 " 洗刷柜" 一同退给甲方。
 3 、如乙方有恶意损害甲方利益的行为，甲方有权不予退货，一切损失由乙方承担。
八、区域保护
乙方不能在代理区域以外建立销售网点， 不能跨区串货行为， 否则甲方有权扣乙方下次进货 50%的货款，如乙方有二次串货行为， 甲方有权取消乙方代理资格，并不予退货换货。
九、其他
 1 、本协议生效前提为双方签订协议， 甲乙双方实施了协议约定的首次进货额。
 2 、未尽事宜： ________________________________________
 4 、乙方在销售过程中，甲方只为乙方提供产品和有关服务，如乙方出现有关问题，责任与甲方无关。
 5 、如协议执行中发生争执，以双方协商解决为主，也可诉之法律，诉讼地点为甲方所在地。
 6 、协议一式两份，双方各一份，签字、盖章，首次进货 15 天内款到后，本协议有效。
甲方：
乙方：
年 月 日
[bookmark: _GoBack]
